
DDénoncer
un sophisme

Vous percevez un problème  
dans le raisonnement de la partie 

adverse: jouez cette carte et 
cherchez à identifier le problème.

L’évolution de la discussion doit 
passer par des réajustements 

de définitions. Le terme X peut 
s’entendre de deux/trois/quatre 

façons: de la première manière..., de 
la deuxième, etc...

On peut aussi distinguer des notions 
proches.

Car c’est souvent parce qu’on entend 
un mot clef de la dispute dans un sens 

différent ou plus réduit/large qu’on 
argumente en un sens opposé.

DDistinguer

DDénoncer
un sophisme

Vous percevez un problème  
dans le raisonnement de la partie 

adverse: jouez cette carte et 
cherchez à identifier le problème.

DDénoncer
un sophisme

Vous percevez un problème  
dans le raisonnement de la partie 

adverse: jouez cette carte et 
cherchez à identifier le problème.

L’évolution de la discussion doit 
passer par des réajustements 

de définitions. Le terme X peut 
s’entendre de deux/trois/quatre 

façons: de la première manière..., de 
la deuxième, etc...

On peut aussi distinguer des notions 
proches.

Car c’est souvent parce qu’on entend 
un mot clef de la dispute dans un sens 

différent ou plus réduit/large qu’on 
argumente en un sens opposé.

DDistinguer

DDénoncer
un sophisme

Vous percevez un problème  
dans le raisonnement de la partie 

adverse: jouez cette carte et 
cherchez à identifier le problème.

L’évolution de la discussion doit 
passer par des réajustements 

de définitions. Le terme X peut 
s’entendre de deux/trois/quatre 

façons: de la première manière..., de 
la deuxième, etc...

On peut aussi distinguer des notions 
proches.

Car c’est souvent parce qu’on entend 
un mot clef de la dispute dans un sens 

différent ou plus réduit/large qu’on 
argumente en un sens opposé.

DDistinguer

DDénoncer
un sophisme

Vous percevez un problème  
dans le raisonnement de la partie 

adverse: jouez cette carte et 
cherchez à identifier le problème.

L’évolution de la discussion doit 
passer par des réajustements 

de définitions. Le terme X peut 
s’entendre de deux/trois/quatre 

façons: de la première manière..., de 
la deuxième, etc...

On peut aussi distinguer des notions 
proches.

Car c’est souvent parce qu’on entend 
un mot clef de la dispute dans un sens 

différent ou plus réduit/large qu’on 
argumente en un sens opposé.

DDistinguer
L’évolution de la discussion doit 
passer par des réajustements 

de définitions. Le terme X peut 
s’entendre de deux/trois/quatre 

façons: de la première manière..., de 
la deuxième, etc...

On peut aussi distinguer des notions 
proches.

Car c’est souvent parce qu’on entend 
un mot clef de la dispute dans un sens 

différent ou plus réduit/large qu’on 
argumente en un sens opposé.

DDistinguer



CConcéder
Un argument peut être concédé à 
la partie adverse. Cette conces-

sion peut être simple ou relative.

Concession simple: je te concède 
cela (préciser ce qu’on concède  

et pourquoi)

Concession relative: je reconnais 
que..., mais... Je suis d’accord 

avec cela, mais..
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